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Conozca los argumentos de ambas posiciones en tomo a la Vacancia del 
Alcalde Renán Ispinoza de Puente Piedra. Alumnos subvencionados por la 
Municipalidad ven con preocupación el destino de la única oportunidad 
que tienen para estudiar becados en la Universidad 

INI tiene en sus manos ahora el futuro de los jóvenes 
estudiantes que miran con atención la decisión 
del máximo Tribunal Electoral de nuestro país. 
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CON...TACTO abordará tema 
del Puerto de Ancón 

He leído en los últimos meses todas y cada una de las posiciones que 
se exhiben en el Foro: 

ANCON EN RED 

(bttp:lles.groups.yaboo.com/group/anconenred/), así como los vi¬ 
deos, los insultos, las diatribas, los descontentos y los polos opuestos. 

Creo que ha llegado el momento que la población se entere de la ver¬ 
dad o de lo mas cercano a ella. Así que la Revista CON_TACTO de Lima 
Norte va a escuchar todos y cada uno de los puntos que quieran decir ca¬ 
da una de las posiciones a fin de que, de manera totalmente imparcial y 
objetiva, emitir un informe especial que ya adelantamos en nuestra edi¬ 
ción anterior N° 62 que Uds. pueden leer en www.con-tacto.net, en don¬ 
de ya empeza- mos exponiendo ambas posiciones y el MAPA de la gente 
de "No al Puerto de Ancón". 

Es así que invitamos a las instituciones y personas que quieran cola¬ 
borar en ambas posiciones pues ambas serán respetadas y escuchadas 
por nuestro informativo. Eso si, queremos que si se van a dar argumen¬ 
tos a favor o en contra estas deberán necesariamente ser acompañadas 
de pruebas. 

No aceptaremos de ninguna manera ANÓNIMOS los cuales dese¬ 
charemos de inmediato, el que se crea con derecho a hablar, que hable y 
que se identifique. 

Pueden emitir su opinión -eso si- a través de este foro o a través de 
nuestra Pagina Web: www.con-tacto.net, o a nuestro correo electrónico: 
revistacon-tacto@hotmail.com 

OJO: Aceptamos guardar la reserva de los nombres o el anonimato ga¬ 
rantizado de manera interna si lo prefieren nuestros colaboradores pero 
necesariamente deberán identificarse con nosotros a través de sus opi¬ 
niones si dirigen cartas a nuestros correos. 

ANCÓN sectores no es "patrimonio" de nadie, pues todos, T-O-D-O- 
S vivimos en el PERÚ y nos interesa a TODOS su desarrollo y mejora; 
más aún si vivimos en Lima Norte 

Quizá algún desubicado dirá por allí que somos "foráneos" y no tene¬ 
mos "derecho" a hablar de un tema que aparentemente solo le compete a 
losAnconeros. 

Nada mas errado. Todos estamos en este hermoso país llamado 
PERÚ en principio; y si algún derecho nos asiste ya no como periodista 
profesio- nal sino como simple ciudadano de LIMA NORTE con resi¬ 
dencia en Puente Piedra es el hecho de haber estudiado en el Colegio Gu¬ 
tiérrez Merino, Promoción 1977... y lamentar descubrir que desde ESA 
FECHA hasta AHORA 2009...NADA, absolutamente NADA ha cam¬ 
biado en ANCÓN. 

Salvo que tiene mas gente, mas invasiones, mas traficantes de terre¬ 
nos, mas necesidades y mas POBREZA... y los mismos políticos y poli¬ 
tiqueros... tan eternos y conocidos como las simpáticas cebicheras del 
Molo Muelle. Y es que esa es la verdad. Junto a sus distritos vecinos si¬ 
guen siendo TODOS DISTRITOS "DORMITORIO" de Lima Norte y 
esa es una cruel realidad. 

Pero por roa parte esta la gran pregunta ¿ Cuanto afectara un Puerto a 
la ecología, la flora marina, el habitat, y la forma de vida de los Ancone- 
ros ? Y lo que debemos preguntamos TODOS los habitantes de Lima 
Norte es ¿Que pasara con nuestras, si NUESTRAS, Playas del querido 
Balneario? ¿Serán destruidas como dicen por allí? ¿O por el contrario se 
transformara en un polo de desarrollo como el Puerto de Cartagena por 
ejemplo, solo por no ir tan lejos? 

Aquí tiene Ud vecino (De cualquier distrito) preocupado por el desa¬ 
rrollo de Ancón una tribuna muy valida para expresar sus opiniones, así 
que la invitación -con mucho respeto- esta brindada. Al que tiene algo 

que tiene algo que decir, 
con argumentos 
SÓLIDOS y no con espe¬ 
culaciones... TIENE que 
decirlo ahora ...están to¬ 
dos invitados. 

El primero a respon¬ 
der este llamado a sido el 
Ing. Marcos León Levy, 
quien he descrito un lapi¬ 
dante artículo titulado: “ 
La propuesta de destruc¬ 
ción del Balneario de 
Ancón ", en contra del 
puerto con aparentes vi¬ 
sos de saber lo que dice 
acompañado de fotogra¬ 
fías que exhibimos en 
esta edición. 

Ya sabe, escribanos si 
tiene algo que decir. Di¬ 
galo ahora a este correo: 
Revistacon- tac¬ 
to® hotmail.com o par¬ 
ticipe del Foro. 

EL DIRECTOR 


Contacto 


e-mail: rcvistacotHacroíwhoimaU. com 
Web: wi'wriifl-tocíttBtí 

NT 64 - Julio i Agosto 2009 

Director Fundador: 

FRANCISCO BOCÁNGEL SÁNCHEZ 
Asistentes de Dirección, Publicidad 
y Edición de Página Juvenil; 

Pierina Florada Bocángal Quljano, 
Asistente Administrativo: 

Francisco Adán Bocángal Quijano 
Editor: Ronald Guerrera Cuzcano. 
Informática. Diseño y Mantenimiento 
de Página WEB: Luis Vargas Sal azar 
Asesoría Legal: 

Instituto Prensa y Sociedad (IPYS} 

Cornac h o Reynoso Abogados 
Fotografía: Grafimágenes 
Oficina de Redacción: 

Av. Buenos Aires 1005- DO ■ “B" AVITUNI 
Puente Piedra 

DENUNCIAS: Nextel: 325*7366 
Telf.: 527 - 1103 - Cel.: 998257366 
l Depósito Legal: 2004-5440 _ J 


Julio / Agosto 2009 


Editorial 


J 

J 




¿SABIA UD. QUE EXISTEN 9 MILLONES POR COBRAR EN SEGUROS? 

Per: Fraricisco Eocángel Sánchez 


Acaba de aparecer en el mercado una re¬ 
vista de consulta obligatoria, opinamos no¬ 
sotros , editada por la Asociación de Consu¬ 
midores y Usuarios de Seguros (ACUSE) 
que preside nuestro estimado amigo: Ga¬ 
briel Bustamante Sánchez, especialista en se¬ 
guros que es la piedra angular de defensa de 
los usuarios ante el abuso que algunas com¬ 
pañías aseguradoras cometen con sus asegu¬ 
rados. 

Gabriel Bustamante Sánchez nos presenta 
la revista SOAT -AFOCAT 2009 en donde 
Ud. encontrará como cobrar ese dinero del 
seguro que nunca se reclamó y que solo en in¬ 
demnizaciones de SOAT el año pasa do no se 
cobraron, así como lo lee, no se cobraron 2 
Millones 400 mil soles porque pasó el perio¬ 
do de dos años. 

Además esta excelente guía trae la rela¬ 
ción de fallecidos que tienen 9 MILLONES 
de soles por cobrar: Si Ud. tiene un familiar, 
amigo o conocido que falleció en un acci¬ 
dente puede ser que esté en esta tabla y no ha¬ 
ya cobrado lo que le corresponde. 

Trae también una Tabla de Invalidez: que 
determina uno a uno los órganos y parte s dd 
cuerpo humano que de perderse le co¬ 
rresponderá una indemnización por invali¬ 
dez permanente. 

Pero no solamente eso, sino que ante la 
afluencia de tantas" AFOCATS" aquí se 
po- dra conocer cuales realmente están 
AUTORIZADAS por la Superintenden¬ 
cia de Banca y Seguros. Creemos que aquí 
muchos se encontrarán con bastantes sor¬ 
presas sobre todo en los distritos de Lima 
Norte co-mo Puente Piedra que a cada pa¬ 
so vemos alegres letreros de AFOCATS 
que nadie se atreve a verificar si son 
"bambas" o de ver-dad 

Es que tras un accidente de tránsito no 
existe información sobre los derechos: 
que deben cobrar los 28 millones de pe¬ 
ruano por concepto de SOAT - 
AFOCAT. 

La información solo esta disponible 
para los que tienen carro. Pero ¿Y 
quien le enseña a los pasajeros y peato¬ 
nes.!. 

Las familias de más de 600 muertos 
no pueden cobrar mas de 9 
MILLONES de soles por indemniza¬ 


ción del SOAT. 

Puede ud. creer que el año 2008 no se co¬ 
braron 2 MILLONES 400 MIL soles porque 
pasó el periodo de dos años. 

Explica el Abogado Bustamante que según 
datos oficiales, existen cerca de 30 MIL dis¬ 
capacitados anuales por accidentes de trán¬ 
sito y la gran mayoría no haya cobrado sus 
derechos por incapacidad temporal e invali¬ 
dez permanente. 

Es injusto -manifiesta - que no se les infor¬ 
me sus derechos a los más de 5 millones de pe¬ 
ruanos que hablan quechua, aymara y otros 
dialectos, les dicen en su cara: “Si quieres co¬ 
brar por tu accidente, entonces aprende cas¬ 
tellano!!”. 

Es por ello que ACUSE presenta su folleto 
informativo SOAT - AFOCAT 2009 , SEPA 
COMO COBRAR. 

Recuerde estos números para consultas: 
4728202 y 2650290, o visítalo en la Av. Arena¬ 
les N° 1833 - Of. 305 Lince o en la Pagina 
web: www.segurosbustamante.net. 







































^^--V Si f Corporación Inaugura Tienda de Autoservicio Mayorista en Puente Piedra 

v Ve 2 a Más de 2 MIL PRODUCTOS en un solo lugar!!! 


"Tu Tienda Mayorista.... s tos mejores precios'' 


Definitivamente Corporación 
Vega nos sigue sorprendiendo. 

Esta vez presenta su nuevo Au¬ 
toservicio Mayorista en el local 
ubicado en la Puerta 5 del Merca¬ 
do Huamantanga a la izquierda, 
junto al Puesto Regulador en don¬ 
de sus clientes encontrarán mas 
de 2 Mil productos de las diferen¬ 
tes marcas para sus clientes ma¬ 
yoristas quienes tendrán la opor¬ 


tunidad de escoger y comparar pre¬ 
cios junto a la asesoría permanen¬ 
te del staff de atentas vendedoras 
que lo aconsejarán siempre con lo 
que masa le conviene para surtir 
su tienda o bodega. 

Mas de 100 marcas de arroz y Mil 
metros cuadrados de productos de 
diferentes marcas hace que Ud. 
amigo bodeguero tenga la oportu¬ 
nidad de escoger y hacer negocio 


con productos de calidad al alean- (Km.Av.TupasAmaruKm.16). 
ce de su mano y con la oportunidad Allí se realizará el sorteo de gran¬ 

de llevarse grandes premios en el des premios de verdad y se jugará 
anunciado VEGAEVENTO 2009 , un divertido Bingo que tiene como 
una oportunidad mas que impor- apagón nada mas y nada menos 
tante de pasar con la familia en el que un Motocarü!. Así que a no tai¬ 
mas fabuloso evento realizado por tari!, 
la Corporación Vega este 16 de 
Agosto en el estadio Municipal Ri¬ 
cardo palma ubicado en la Urbani¬ 
zación Santa Isabel de Carabayllo 






Las MicnÉanzas no son la solución a la pobreza pero sí la rá de despegue 


Evangelina Sánchez Lombar- 
día, responsable del Área de Ser¬ 
vicios Académicos de la Escuela 
de Negocios ISEAD, analiza la si¬ 
tuación actual y el papel de las mi- 
crofinanzas para superar el ac¬ 
tual momento de crisis económi¬ 
ca mundial 

¿Son las microfinanzas un 
agente de cambio global? 

El sistema financiero, tal y co¬ 
mo lo hemos conocido, está en cri¬ 
sis. Quizá le ha llegado el tiempo 
de la renovación para mejorarse, y 
quizá en las nuevas fórmulas esté 
la solución. Una de las nuevas fór¬ 
mulas son las microfinanzas. Naci¬ 
das fuera del sistema, han supues¬ 
to una revolución dentro del mis¬ 
mo. Se ofrecen créditos sin aval, y 
el dinero retorna y además con ren¬ 
tabilidad, se presta a los “desban- 
carizados” y ellos comienzan a for¬ 
mar parte del sistema. Una idea 
rentable, la creación de un sistema 


financiero alternativo, la creación 
de un “banco” merece un premio 
Nobel de la Paz. ¿No es el mundo al 
revés? 

Pero, ¿qué son las microfi- 
nanzas? 

Las microfinanzas, o su paso 
más avanzado, los sistemas finan¬ 
cieros inclusivos, suministran ser¬ 
vicios financieros básicos a grupos 
vulnerables desbancarizados: ser¬ 
vicios de préstamo (los microcrédi- 
tos), servicios de ahorro (porque los 
pobres también pueden ahorrar), 
servicios de seguros (pensiones, sa¬ 
lud, agrarios), servicios de transfe¬ 
rencias. 

Las microfinanzas no son nue¬ 
vas, pero en los últimos 30 años se 
han institucionalizado, han creado 
metodologías de crédito propias y 
originales, han demostrado ser sos- 
tenibles y ser capaces de ser inde¬ 
pendientes de los fondos de donan¬ 
tes, y han llegado a los gobiernos co¬ 


mo demandantes de legislación y es¬ 
tructuras. 

Y todo esto, ¿para qué? 

Se ha demostrado que los micro- 
créditos ayudan a los hogares a salir 
de la pobreza ya que el acceso a las 
microfinanzas permite poner en 
marcha ideas de negocio rentables 
que llevan a los hogares a fortalecer 
su estabilidad económica, planifi¬ 
car su futuro, invertir en la nutri¬ 
ción y la escolaridad de sus hijos, o 
cuidar más su salud (muchas veces 
ayudados por los microseguros y 
las actividades formativas de las mi- 
crofinancieras), sentando las bases 
para que la siguiente generación ten¬ 
ga una mayor formación y pueda al¬ 
canzar un nivel de trabajo más cua¬ 
lificado, creando “círculos virtuo¬ 
sos” de riqueza, que les permite al¬ 
canzar otro nivel de vida. 

También la comunidad entra en 
este círculo: la consolidación de 
las microempresas promueve la 
creación de empleo, e in¬ 
corpora al mundo laboral a 
personas desfavorecidas. 
La idea puede asimismo ser 
reproducida por otros, repi¬ 
tiendo el proceso con las 
mismas consecuencias. 

Además, ayudan a mejo¬ 
rar la situación de la mujer, 
permitiéndole participar en 
la sostenibilidad financiera 
del hogar, (e incluso lide¬ 
rarla, no en vano la mayoría 
de los clientes de las ML 
son mujeres) y otorgándole 


una capacidad de decisión en la fa¬ 
milia y la comunidad de la que an¬ 
tes carecía. 

Y todo esto no tiene por qué ser 
en el conocido como “tercer mun¬ 
do”: En países desarrollados pue¬ 
den ayudar a grupos desfavoreci¬ 
dos (inmigrantes, parados y grupos 
con pocos recursos formativos) a 
iniciar su propio negocio, consi¬ 
guiendo unos créditos para los que 
hasta ahora les pedían garantías rea¬ 
les de las que no disponían. 

¿Son las microfinanzas la so¬ 
lución a la pobreza? 

No podemos pensar que las mi¬ 
crofinanzas son “la solución” a la 
pobreza. Pero sí pueden ser la vía de 
despegue para muchos de los mi- 
croempresarios que demandan sus 


Evangelina Sánchez Lombardía 

servicios, y que están dispuestos a 
pagar las tasas de interés solicita¬ 
das y que devuelven todo el prés¬ 
tamo para garantizarse una conti¬ 
nuidad en la financiación que les 
permita seguir invirtiendo en su ne¬ 
gocio. 

Publicado por WILFREDO 
QUIROZ FUENTES. 
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Conozca los argumentos de ambas posiciones en torno a la Vacancia del 
Alcalde Renán Espinoza de Puente Piedra. Alumnos subvencionados por la 
Municipalidad ven con preocupación el destino de la única oportunidad 
que tienen para estudiar becados en la Universidad 


El Alcalde de Puente Piedra Rennan 
Espinoza fue invitado por 5 minutos a ex¬ 
poner, a su solicitud, cuestiones de hecho 
de este caso ante el Jurado Nacional de 
Elecciones lo que le fue concedido ha¬ 
ciendo uso de la palabra. 

Recordó que la Municipalidad de Puen¬ 
te Piedra decidió destinar recursos de su 
presupuesto para apoyar la educación en 
diferentes materias: Infraestructura, capa¬ 
citación, mobiliario, equipamiento, entre 
otros dentro de una política desarrollada 
por Rennán Espinoza destinada a brindar 
todo el apoyo al sector. Uno de esos ejes 
fundamentales en la capacitación -aparte 
de los maestros y directores a los que se 
les ha brindado ello- fue otorgar becas a 
la excelencia educativa a los mejores 
alumnos del distrito de Puente Piedra. 
Estas Becas se otorgan a raíz de un Con¬ 
venio con la Universidad Católica del Pe¬ 
rú con la Municipalidad. Estas fueron 
aprobadas a través del Presupuesto Parti- 
cipativo y fue priorizado en el mismo. 
Además fue contemplado en el Presu¬ 
puesto Institucional de Apertura y a raíz 
de todo aquello se elevo al Consejo un 
Convenio de Subvención Social entre la 


Municipalidad y la Universidad Católica 
para becar anualmente a un promedio de 
los 20 mejores alumnos de Puente Piedra. 

Así fue que el año pasado hubieron 21 be¬ 
cados ingresantes y en el actual 2009 fue¬ 
ron 24 lo que hace un total de 45 alumnos 
quines actualmente estudian en la Univer¬ 
sidad Católica. 

La educación es un eje principal el desa¬ 
rrollo de la comunidad y como instancia de 
Gobiernbo Local, Rennán Espinoza ha ma¬ 
nifestado en diferentes intervenciones que 
no solo un gobierno municipal debe dedi¬ 
carse a construir pistas sino apoyar la sa¬ 
lud, la educación y fomentar a través de es¬ 
te socorro o este auxilio, que es una sub¬ 
vención social, premiar a los mejores alum¬ 
nos que destacan en la Educación Básica y 
puedan tener una carrera profesional. 

En Puente Piedra anualmente ingresan 
80 jóvenes aproximadamente a las Univer¬ 
sidades del país, y con estos 20 jóvenes adi¬ 
cionales se eleva el nivel de ingresantes pe¬ 
ro la pregunta es ... ¿Qué proporcionan es¬ 
to a cambio de la inversión que la Munici¬ 
palidad hace en estos excelentes jóvenes?. 

Rennán Espinoza ha dicho que el solo he¬ 
cho que los jóvenes tengan una formación 


profesional y en el futuro también en la par¬ 
te técnica -que es parte de los proyectos mu¬ 
nicipales- ayudan a la sociedad en general 
a tener mejores ciudadanos, forjar un me¬ 
jor padre y una mejor madre. 

Mas aún cuando estos alumnos se han 
comprometido por escrito que en su debi¬ 
do momento replicaran este beneficio de 
esta instrucción que hace la sociedad puen- 
tepedrina a su comunidad. ¿Cómo?. De mu¬ 
chas maneras, empezando con la proyec¬ 
ción de su ejemplo en los demás alumnos 
de las otras etapas de la educación básica. 
Está demostrado que actualmente existe la 
expectativa ya en jóvenes de tercero, cuar¬ 
to y quinto de secundaria que vienen esfor¬ 
zándose en sus estudios porque saben que 
ahora que existen las becas de la Municipa¬ 
lidad no esta tan lejana de posibilidad de es¬ 
tudiar en una Universidad tan prestigiosa a 
la que de ninguna manera podrían acceder 
por su falta de recursos . Por lo menos sa¬ 
ben que estudiando y esforzandose pueden 
llegar y lo pueden lograr. 

Pero también desde ahora. Ya que en una 
excelente iniciativa ellos se encuentran ac¬ 
tualmente ayudando a dictar clases y pre¬ 
parando a los menores que se encuentran to¬ 


davía en edad escolar. 

Y por supuesto a través de su carrera pro¬ 
fesional cuando ella concluya proyectar a 
la comunidad puentepedrina el beneficio 
de sus conocimientos por los que la comu¬ 
nidad apostó por ellos. 

"Los jóvenes que están aquí presentes 
son estudiantes de la Universidad Católica 
del Perú y son hijos de Puente Piedra, exce¬ 
lentes alumnos y primeros puestos que 
hoy se ven beneficiados con estas becas" - 
dijo el Alcalde Rennán Espinoza en su in¬ 
tervención y agregó- "son parte de esos 4 
mil alumnos que egresan cada año de la 
educación secundaria en Puente Piedra, 
con la esperanza que este proyecto siga 
adelante...". 

El Regidor numero uno de la Lista de El 
Gallo de Oro del ex - alcalde Miulton Jimé¬ 
nez, Miguel Pozo, afirma que este conve¬ 
nio ha sido firmado unilateralmente a pe¬ 
sar de que el acuerdo de consejo fue apro¬ 
bado por 6 votos de los Señores regidores, 
con 4 votos en contra y un voto de absten¬ 
ción. Dice que este convenio de Subven¬ 
ción, que es un socorro y auxilio social, es 
una "Donación" a título gratuito y debió te¬ 
ner mas cantidad de votos. 

"Yo no soy abogado y desconozco de ma¬ 
terias jurídicas" -afirma Rennán Espino¬ 
za- "... pero mas allá de los votos que, en¬ 
tiendo, seis es mayor que cuatro, el hecho 
que se lleva a cabo en Puente Piedra es un 
hecho loable, educativo y social." 

"En ningún momento la Universidad Ca¬ 
tólica es de mi propiedad, ni soy accionista 
de ella, ni puede dudarse de la buena repu¬ 
tación de la PUCPpero sin embargo se alu¬ 
de que a lo mejor yo obtengo algún benefi¬ 
cio económico lo cual es descartado inclu¬ 
so por el mismo peticionario de la vacancia 
porque no es así." - dijo Rennán Espinoza 
en su intervención. 

Lo cierto es que la fundamentación del 
Abogado de Miguel Pozo, regidor de la mu¬ 
nicipalidad de Puente Piedra, fundamenta 
su pedido de vacancia contra el alcalde ren¬ 
nán Espinoza aduciendo que el burgo¬ 
maestre puentepedrino habría actuado de 
forma ilegal y unilateral, sin contar con el 
apoyo de los regidores. 

Dice también que la votación aprobatoria 
de los 6 regidores que votaron a favor no es 
válida debido a que esta debió ser por “Ma¬ 
yoría calificada” que es la forma como se 
aprueban las “donaciones” sin entender 
que esto es una “subvención” que no es lo 
mismo, pero el abogado insistió en lo mis¬ 
mo hasta que un miembro del tribunal lo 
conminó a aclarar este punto lo que no pu¬ 
do hacerlo. 

Ya Con...Tacto habló claramente de este 
punto consultando a expertos en el tema y 

(Continúa en la página siguiente...) 
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El Dr. José Ulises MontoyaAlber- 
ti, miembro del Directorio del Jurado 
Nacional de Elecciones dijo "ale¬ 
grarse por este tipo de iniciativas" 
refiriéndose a las Becas otorgadas 
por la municipalidad de Puente Pie¬ 
dra poco antes de culminar la sesión 
en donde se veía el caso de Puente 
Piedra. 

En efecto, el destacado jurista, di¬ 
jo textualmente dirigiéndose a los jó¬ 
venes presentes en el aula magna 
del JNE que "...indudablemente el 
que habla es un profesor. Yo soy de¬ 
cano de la Facultad de Derecho de 
San Marcos y ME ALÉGRO DE 
ESTAS INICIATIVAS, al margen del 
resultado y la apelación que poda¬ 
mos tener, pero creo que es enco- 
miable lo que (en Puente Piedra) se 
viene haciendo lo vuelvo a repetir. Y 
esto no significa que yo adelante opi¬ 
nión porque tenemos que dilucidar 
lo que realmente está ocurriendo en 
este caso". 

Dr. José Ulises Montoya Alberti 
es actualmente profesor principal 
de la Facultad de Derecho de la Uni¬ 
versidad Nacional Mayor de San Mar¬ 
cos en los cursos de Derecho Co¬ 
mercial, Derecho Financiero, Dere¬ 
cho Tributario, y de Conciliación y 
Arbitraje. 

Ha enseñado también en las uni¬ 
versidades de Lima, San Martín de 
Porres y en la Universidad Nacional 
de Ingeniería. 

Desempeñó los cargos docentes 
de Director de la Unidad de Post Gra¬ 
do de la Facultad de Derecho y Cien¬ 
cia Política de la Universidad Nacio¬ 
nal Mayor de San Marcos (1996 a ma¬ 
yo 2001) y el de Decano de la Facul¬ 
tad de Derecho y Ciencia Política de 
este mismo centro de estudios (Ma¬ 
yo 2001 a mayo 2004). 

Ha sido Decano del Colegio de 
Abogados de Lima (2004), Presiden¬ 
te de la Junta Nacional de Decanos 
de los Colegios de Abogados del Pe¬ 
rú (2004) y Decano del Colegio de 
Economistas de Lima (2006-2007). 

Es profesor honorario de varias 
universidades y doctor Honoris Cau¬ 
sa de la Universidad Nacional de Ca- 
jamarca, miembro de la Federación 
Interamericana de Abogados (Fia), 
que le ha otorgado sus máximas dis¬ 
tinciones, así como consejero de la 
Unión Iberoamericana de Colegios y 
Agrupaciones de Abogados (Uiba) y 
miembro honorario del Ilustre y Na¬ 
cional Colegio de Abogados de Méxi¬ 
co. 
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nWYECTOS PARA TU CASA 

BATIS 
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“Proyectando tu casa” entregó 
580 Planos de Vivienda Gratuitos 


^fliiwstíBin&uiaGlcses 
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■ Vista en3D 
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cunsElinfc 5l Pjcintrnü KjnLiail 
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NtiiRícimilifiBdde Puente Piedra financiará los Piónos v Licencias 
paro lacÉlitar v hacer realidad casas para las lamillas mas pobres. 
BANCO Ül PROTESTOS BENEFICIAfl T “jOU FAMILIAS EN PRIMERA ETAPA 

CON...TACTO fue el primer medio de comunicación en 
anunciar la noticia. Es que a veces las buenas 
noticias también son importantes en Puente Piedra 


Más de 580 familias fueron las 
beneficiadas con la entrega de pla¬ 
nos de viviendas y licencias de edi¬ 


ficación totalmente gratis, por parte 
de la municipalidad de Puente Pie¬ 
dra, luego de lanzar la campaña “Pro¬ 


yectando tu Casa”, el pasado domin¬ 
go 12 en el AA.HH “Lomas de Zapa- 

llal”. 

Los beneficiados se dieron cita 
desde tempranas horas de la mañana, 
a fin de poder recabar los documen¬ 
tos que facilitará la futura construc¬ 
ción de sus predios cuando ellos lo es¬ 
timen conveniente. 

Los planos concedidos fueron he¬ 
chos por los profesionales de la comu¬ 
na distrital de la Gerencia de Desa¬ 
rrollo Urbano, estos son: Planos de ar¬ 
quitectura, de estructura, de instala¬ 
ciones sanitarias y eléctricas. Adicio¬ 


nalmente una vista en 3D de como se¬ 
rán las casas. 

“Hoy cumpliendo con nuestra pa¬ 
labra les entregamos sus planos y la li¬ 
cencia de construcción. Todo albañil 
o maestro de obra sabe el valor de es¬ 
te esfuerzo, saquen provecho de 
ello”, comentó Rennán Espinoza Ro¬ 
sales, burgomaestre distrital, al mo¬ 
mento de otorgar los documentos a 
tres madres de la zona. 

Se conoció que el costo de elabo¬ 
ración y el trámite de la licencia bor¬ 
dearían los mil quinientos nuevos so¬ 
les por familia, por ello, conociendo 


la realidad económica, de este sec¬ 
tor, el gobierno local decidió asumir 
el reto de este beneficio comunal. 

Por su parte, Fanny Flores Puri- 
zaca, Gerente de Desarrollo Urba¬ 
no, señaló que los funcionarios a su 
cargo visitarán casa por casa a las fa¬ 
milias que no pudieron recoger sus 
planos el día del evento. 

“Proyectando tu casa”, fue crea¬ 
do como servicio complementario 
al “Banco Municipal de Vivien¬ 
das”, para familias en pobreza y ex¬ 
trema pobreza dueños de predios. 


^ I /il’hc ríe fn Página sutürifl k.. 

VAGANCIA: En su hora más crucial 



Una metáfora para reflexionar 

LA FABULA DE LA CIGARRA Y LA HORMIGA 

DOS VEBSIONES DE LA MISMA HISTORIA 

recursos para 
sobrevivir dignamente. 

Al gobierno se le 
reprocha no poner los 
medios necesarios. 

Los partidos proponen una comisión de investigación 
pluripartidista, que costará 100 millones de soles. 
Entretanto la cigarra muere de una sobredosis de 
holganza. Los medios de comunicación comentan el 
fracaso del gobierno para corregir las desigualdades 
sociales y la injusticia económica 
La casa termina siendo ocupada por una banda de 
arañas inmigrantes. 

Cualquier semejanza con alguna realidad en nuestro 

país, desde luego, es.La pura y real 

verdad. 


VERSION CLASICA: 

- la hormiga trabaja a brazo partido todo el verano 
bajo un calor aplastante. 

- construye su casa y se aprovisiona de víveres para 
el invierno. 

- la cigarra piensa que la hormiga es tonta y se pasa 
el verano riendo, bailando y jugando. 

- cuando llega el invierno, la hormiga se refugia en 
su casita donde tiene todo lo que le hace falta hasta la 
primavera. 

- la cigarra, tiritando, sin comida y sin cobijo, muere 
de frío. 

VERSIÓN PERUANA 

La hormiga trabaja a brazo partido todo el verano 
bajo un calor aplastante. 

Construye su casa y se aprovisiona de víveres para el 



definitivamente “Donación” no es igual que “Subvención” (Ver Con...Tactos N°s 61 
y 62 en www.con-tacto.net). 

Por otra parte son 45 jóvenes los que actualmente estudian en la Universidad Católi¬ 
ca del Perú, alma mater por excelencia de profesionales destacados en nuestro país. 

Pero, de darse la vacancia, ellos perderían todo tipo de ayuda en su educación, la Mu¬ 
nicipalidad no podría ayudarlos más. 

Lo peor, es que otros buenos estudiantes que deseen obtener una beca no lo podrían 
hacer porque simplemente verían que su única esperanza se desvanecería. Actual¬ 
mente existen cientos de estudiantes de secundaria que esta revista ha encuestado y 
que efectivamente dicen que las Becas Universitarias otorgadas por la municipalidad 
es un estímulo muy grande para tener la posibilidad de acceder a estudios superiores 
que de otra manera, sus padres nunca podrían alcanzar. 

En el aula magna el abogado de Migel Pozo afirmó que los estudiantes eran del 99% 
(así lo dijo) de Colegios particulares. LO cual es una gran mentira pues la oportunidad 
de postular a estas becas se les dio a todos los alumnos de este distrito egresados de se¬ 
cundaria. mas de Mil alumnos se presentaron en su gran mayoría de colegios naciona¬ 
les, pero solo fueron escogidos 50 previo exámen. Luego de prepararse en la acade¬ 
mia Pamer con estudios también pagados por la municipalidad, ellos postularon co¬ 
mo cualquiera de los postulantes a la Católica sin privilegios ni nada por el estilo. 
Ellos lograron ingresar en base a su mérito que no distingue particulares ni naciona¬ 
les, ni pobres ni ricos, solo el tesón y el esfuerzo de cada un. 

Lo que Con...Tacto pudo comprobar, eso si, es que la mayoría de ingresantes eran de 
colegios particulares (Que dicho sea de paso en Puente Piedra los cobros NO exceden 
jamas los 280 soles promedio en los colegios particulares) lo que demuestra que la 
educación en colegios nacionales está en crisis. Y es por eso que los padres con enor¬ 
me esfuerzo envían a sus hijos a los colegios “particulares” sin que, ello signifique pa¬ 
ra nada, que sean “ricos” o “millonarios” porque las pensiones en este distrito asi lo de¬ 
muestran. 

Pero el ejemplo dado por los ingresantes está calando hondo en la voluntad y tesón 
de las nuevas generaciones porque por fin se abre una luz de esperanza en la juventud 
muy pobre pero estudiosa que ven que con esfuerzo y estudio pueden hacerse de una 
beca y estudiar una carrera profesional de nivel con todo pagado por la municipali¬ 
dad. Hemos comprobado como los profesores oriantan y los alumnos mismo exigen 
una mejor preparación porque saben que a fin de año nuevamente tendrán la oportuni¬ 
dad de postular a una beca universitaria. 

Y nada menos que a la universidad Católica del Perú que a nivel nacional e interna¬ 
cional es reconocida como el centro de educación mas prestigioso de nuestro país. El 
mercado laboral así lo reconoce sin menospreciare a las demás universidades, la 
PUCP representa seguridad de una buena base de estudios y de competencia profesio¬ 
nal de primer nivel. 

Los jóvenes de Puente Piedra de continuar este programa tendrán la oportunidad de 
estudiar en una Universidad a la que difícilmente podrían alcanzar el bolsillo de sus 
padres por su alto costo. 

La Municipalidad ha aprobado mediante la ejecución del Presupuesto Participati- 
vo, dis'poner del 30% de su presupuesto para apoyar el sector educación. 

El objetivo no solo es hacer obras de infraestructura, sino rambién capacitar a los 
maestros, implememntar los centros educativos y brindar las oportunidades a los jó¬ 
venes que salen de la secundaria para que puedan seguir sus estudios profesionales en 
una universidad prestigiosa y reconocida. 

Ejemplo que esta siendo seguido por diferentes instituciones y municipalidades aun¬ 
que hasta ahora ninguna con la decisión de este municipio , cuyos jóvenes ingresan¬ 
tes, que colmaron las instalaciones del aula magna del JNE ahora ven con preocupa¬ 
ción lo que decidirá el máximo ente electoral que tiene en sus manos su futuro. 

En 15 días como máximo se pronunciará el Jurado integrado por 4 miembros desta¬ 
cados, educadores, maestros y ciudadanos honorables que representan el máximo en¬ 
te electoral del país integrado por la Dra. Elva Greta Minaya Calle, Dr. José Ulises 
Montoya Alñberti, el Dr. José Luis Yelarde Urdanivia bajo la presidencia del Dr. Hu¬ 
go Sivina Hurtado. 

¿Que sucederá?. Informaremos. 



invierno. 

La cigarra piensa que la hormiga es tonta y se pasa el 
verano riendo, bailando y jugando. 

Cuando llega el invierno, la hormiga se refugia en su 
casita donde tiene todo lo que le hace falta hasta la 
primavera. 

La cigarra, tiritando, organiza una rueda de prensa en 
la que se pregunta por qué la hormiga tiene derecho a 
vivienda y comida, cuando hay otros, con menos 
suerte que ella, que tienen frío y hambre. 

La televisión organiza un programa en vivo en 
el que la cigarra sale pasando frío y 
calamidades, y a la vez muestran extractos del 
video de la hormiga bien calientita en su casa 
y con la mesa llena de comida. 

Todo mundo se sorprende de que en un país 
que cambia como el suyo dejen sufrir a la 
pobre cigarra mientras hay otros que viven en 
la abundancia. Asociaciones contra la pobreza 
y la comisión de derechos humanos se 
manifiestan delante de la casa de la hormiga y 
la pintarrajean. Los periodistas organizan una 
serie de artículos en los que cuestionan cómo 
la hormiga se ha enriquecido a espaldas de la 
cigarra... E instan al público a opinar en sus 
encuestas telefónicas y on line, a través de una 
mañosa pregunta donde tienen qué escoger si 
son partidarios de la igualdad o de la 
discriminació n. (Como la “egoísta e 
insensible hormiga”). 

Respondiendo a las encuestas de opinión, el 
congreso se pronuncia por una ley sobre la 
igualdad económica y una ley anti¬ 
discriminación. 

Los impuestos a la hormiga son elevados 
notoriamente y por si fuera poco, se le asigna 
una altísima multa porque no se hizo cargo de 
la cigarra, en el invierno. 

La hormiga decepcionada, empaca y termina 
por irse a otro país, donde su esfuerzo sea 
reconocido y pueda disfrutar libremente de los 
frutos de su trabajo... Donde no se le juzgue ni 
se le castigue, cuando tenga éxito. 

La antigua casa de la hormiga se convierte en 
albergue social para cigarras que esperan a que 
alguien llegue a donarles el alimento y los 


Pero lo cierto es, que hasta que el sistema deje de 
cobijar a cigarras holgazanas y a mañosos 
manifestantes, que sólo se dedican a criticar a los que 
han logrado lo que ellos no, a hacer plantones, decir 
lo que otros “deben” hacer... Y a hablar y hablar, 
pero no a trabajar... Seguiremos siendo el país de 
nunca crecer y nunca progresar. 

¡Pasa la voz: la reflexión sobre esta situación no se 
dará y en vez de tener mas hormigas en el país, 
crecerá la plaga de cigarras que ya tenemos. 


^■CONTRA I 
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UNIDOS 


en tus manos 


UBNHi 


Lavare siempre 

las manos 

con anua y jabón 


Note 

automediques 

porque afecta tu salud 


Si presentas liebre alta, tos. dolores 
musculares y de garganta 
Acude al hospital más cercano 
consulta gratis a INFOSALIID 0800-10828 


Infórmate en www.minsa.gob.pe 
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Caja Municipal de Sultana inaugura 2 Agencias en Lima Norte, una de ellas en este distrito 



¿Quien lo diría?. Hace apenas unos 
años Puente Piedra solo contaba con 
dos bancos y ahora tiene 7 entidades ban¬ 
cadas , y varias Cajas Municipales y Fi¬ 
nancieras que se encuentran en franca lu¬ 
cha para conquistar el mercado ascen¬ 
dente de un Distrito que en pocos años 
ha dado un salto geométrico hacia el de¬ 
sarrollo. 

Tal como ya lo visionaba la ONG Alter¬ 
nativa cuando hizo un serio estudio de zo- 
nificación de los negocios en este distrito 
acertó en declarar esta zona como Fi¬ 
nanciera. Y es así que el nuevo inquilino 
en este pujante distrito, denominado por 
muchos conocedores del tema como la 
nueva “Independencia” de Lima Norte tie¬ 
ne una nueva institución entre sus inquili¬ 
nos. 

La Caja Municipal de Sullana cuenta 
con 41 puntos de atención distribuidos en 
ocho departamentos del Perú: Tumbes, 
Piura, Lambayeque, La Libertad, Caja- 
marca, Ancash, lea y Lima. Próximamen¬ 
te hará su ingreso al departamento de 
Arequipa. Tiene cobertura nacional e in¬ 
ternacional para retiros de cuentas de 
ahorro en soles y dólares a través de la 
Red de Cajeros Automáticos Global Nety 
Unicard con su Tarjeta de Débito Visa Ca¬ 
ja Sullana, lo mismo que sus clientes pue¬ 
den realizar sus consultas de aho¬ 
rro y crédito a tra- 


agencias en Comas y San Borja. Actual¬ 
mente suman cinco las oficinas (Los Oli¬ 
vos, La Victoria, Lima Centro) que mar¬ 
can su crecimiento en la capital. Tiene 
una reconocida Fortaleza Financiera, sos¬ 
tenida con la calificación B+ que le han 
otorgado las Clasificadoras de Riesgo 
Class & Asociados y Equilibrium, que le 
permiten seguir expandiendo sus servi¬ 
cios cada vez a más microempresarios en 
diversas ciudades del Perú. En este sen¬ 
tido, apertura dos nuevas agencias en Li¬ 
ma Norte en los distritos de Puente Piedra 
e Independencia. 

“En Lima Norte se ubica uno de los cen¬ 
tros de desarrollo económico de mayor 
crecimiento en nuestra capital. Venimos a 
sumar, para impulsar y contribuir con este 
desarrollo. Por ello, estratégicamente he¬ 
mos instalado nuestras oficinas en este 
eje de desarrollo. A Comas y Los Olivos, 
sumamos dos puntos más; uno en Inde¬ 
pendencia y otro en el distrito de Puente 
Piedra donde la actividad comercial crece 
aceleradamente”, puntualizó Joel Sian- 
cas Ramírez, Presidente del Directorio de 
la Caja Municipal de Sullana. 

Además de Puente Piedra e Indepen- 
d e n c i a, dentro de su plan de expan¬ 
sión en la capital, la aper¬ 
tura de las agen¬ 
cias en Je- 


vés del portal web www.cmac- 
sullana.com. pe. 

La entidad cuenta con casi 23 años de 
experiencia en microfinanzas a lo largo 
de los cuales ha venido creciendo soste¬ 
nidamente sobre la base de una constan¬ 
te innovación en tecnología, productos y 
servicios. Se caracteriza por brindar una 
atención cálida, rápida y oportuna a sus 
miles de clientes. La CMAC-Sullana, ope¬ 
ra en Lima desde el año 2006, con sus 


sús María y San Juan de Lurigancho es el 
objetivo inmediato de la institución. De 
otro lado, recientemente y con sumo éxi¬ 
to, ha abierto oficinas en dos de los puer¬ 
tos más importantes del país: Chimbóte y 
Paita, respectivamente. “Hay una gran de¬ 
manda insatisfecha que queremos aten¬ 
der. Venimos a Puente Piedra, como lo ha¬ 
cemos en todas nuestras agencias, a ser¬ 
vir sobre la base de una atención de cali¬ 
dad, tecnología de puntay constante inno- 
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¿Más servicios, más ventajas i 



vación en productos y servicios para el 
sector de las microfinanzas. Nuestra for¬ 
taleza financiera nos permite incrementar 
el nivel de colocaciones al sector de la pe¬ 
queña y microempresa. A Junio del 2009 
tenemos un saldo que alcanza los 667 mi¬ 
llones 776 mil 667 nuevos soles, que sin 
lugar a dudas devienen en el manteni¬ 
miento y generación de nuevos puestos 
de trabajo. Somos una alternativa a con¬ 
siderar en el mercado y lo hacemos con la 
misma disponibilidad y características 
que a lo largo de estos 23 años nos han 
permitido crecer”, señaló Samy Wilfredo 
Calle Rentería, Gerente de Créditos de la 
Caja Municipal de Sullana. 

La Caja Municipal de Sullana cuenta 
con productos de Crédito que se ajustan 
a las necesidades de sus clientes y traba¬ 
ja promoviendo la cultura del ahorro, des¬ 
de el micro y pequeño ahorro, hasta el 
más grande ofertando tasas muy compe¬ 
titivas. 



r&s d&l PREMIC can Sanimy WiEfreda 
miembro de la Gerencia Mancomunada 


PREMIO A LA EXCELENCIA EN PREMIC 2003 
PARA CAJA MUNICIPAL SULLANA. 

-* -kenteríf! 
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La Caja Municipal de Sullana alcanzó el Premio a la Excelencia, 
máximo galardón otorgado por los organizadores del Premio a la Mi¬ 
croempresa 2008, a través de su cliente Samaniego Siguay Collantes 
Tafur, propietario de Negocios y Servicios SOLIMAN SRL, dedicado a 
la fabricación y venta de aparejos para la pesca de pota. Igualmente, 
Alejandro Garro Fuentes, cliente agrícola en la zona de Barranca, pri¬ 
mer puesto en la categoría producción y Ernesto Manchay Salvador de 
Sullana, tercer puesto en la categoría comercio. Ellos fueron reconoci¬ 
dos el pasado 12 de diciembre por la Fundación Citi, soporte financiero 
del premio, y el Programa de las Naciones Unidas para el Desarrollo, 
promotora del concurso. 

La más importante distinción, Premio a la Excelencia, le fue conce¬ 
dida a Samaniego Siguay Collantes Tafur quien ha destacado por ha¬ 
ber elaborado una herramienta original, denominada "muestra potera 
peruana" resistente, más grande y de alto rendimiento, con la que mi¬ 


les de pescadores artesanales extraen pota con mejores resultados, in¬ 
novando los métodos de pesca de esta especie. Samaniego, natural 
de Chachapoyas, llegó al puerto de Paita el año 2000 donde ha podido 
hacer realidad su sueño de crecer como emprendedor y generar fuen¬ 
tes de trabajo, para lo cual ha contado siempre con la mano amiga y 
oportuna de la Caja Municipal de Sullana. El premio no sólo le ha vali¬ 
do el reconocimiento a su trabajo, sino también recibir US$ 5,000 que 
le otorgan los organizadores del concurso. 

El PREMIC 2008 también reconoció la labor de Alejandro Garro 
Fuentes, cliente de nuestraAgencia Barranca, quien obtuvo un desta¬ 
cado Primer puesto en Categoría Producción. Alejandro Garro se dedi¬ 
ca al cultivo de plantines de ají páprika, tomate y tara en sus viveros, 
con los cuales abastece a los agricultores de la zona de Barranca facili¬ 
tándoles el trabajo y generando que alcancen mayor productividad en 
sus cultivos. El premio la ha valido también recibir US$ 4,000 de los or¬ 
ganizadores. 

De otro lado, Ernesto Manchay Salvador, 
de nuestra Oficina Principal en Sullana obtuvo el 
tercer puesto en la Categoría Comercio. Man¬ 
chay Salvador, que también ha recibido un pre¬ 
mio pecuniario de US$ 1,000, cumple una fun¬ 
ción muy importante en la compra de plástico y 
cartón reciclado, para, luego de darles tratamien¬ 
to, comercializarlos en la capital. Su trabajo con¬ 
tribuye de manera indirecta a sumarse a la solu¬ 
ción del problema de la suciedad y acumulación 
de basura en una ciudad como Sullana, proble¬ 
ma que también aqueja a otras ciudades del Pe¬ 
rú, lo mismo que genera una alternativa de tra¬ 
bajo para muchas personas desocupadas. 

"Nuestros clientes mantienen vivo su espíritu 
emprendedor y crecen con nosotros. Estamos 
con ellos permanentemente para atenderlos de 
manera oportuna, pues son la razón de nuestro 
trabajo. La Caja Municipal de Sullana se caracte¬ 
riza por su constante innovación en servicios y 
productos y busca siempre descentralizarlos, lle¬ 
vándolos cada vez a más peruanos. Ganamos el 
PREMIC por tercer año consecutivo, y creo que 
nuestros clientes son un ejemplo para miles de 
microempresarios en el Perú, que pueden perci¬ 
bir a través de ellos que con perseverancia y dis¬ 
ciplina todos los objetivos se pueden conseguir", 
puntualizó el Lie. Samy Wilfredo Calle Rentería, 
Gerente de Créditos de la Caja Municipal de Su¬ 
llana. 


EN AHORROS 
Y CRÉDITOS 


El CPC Joel Siancas Ramírez, Presidente del Directorio, 
Felipe Tam Fox, Superintendente de Banca , Seguros y AFP, 
el Lie. Samy Wilfredo Calle Rentería miembro de la Gerencia 
Mancomunada durante la celebración 
de los 22 años de Caja Municipal Sullana 
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SULLANA 

¡Más servicios, más ventajas/ 






























DE LA MICRO Y PEQUEÑA EMPRESA 


Ai ser Ud . un emprendedor ya ha dado el paso más difícil e importante de su vida. 
5m Embargo: 

Si tiene problemas de liquidez... 

Si tiene problemas contables... 

Si tiene problemas que no te alcanza el tiempo... 

Si tiene problemas en incrementar sus ventas... 

Si tiene problemas... problemas... problemas .... 

ESTAMOS A SU DISPOSICION EN VISION EMPRENDEDORA 
PARA QUE JUNTOS SUPEREMOS ESTAS DIFICULTADES TEMPORALES 
Y OBTENGAMOS RESULTADOS BENEFICIOSOS.,. 

Av ( Buenos Aires 370 - 2do ,. Piso - 01202 - Puente Piedra - Lima - Telf.: 097-2344 / Nexteh 113*6278 
Ceh 998 085 096 i 997 661085 / 992 388481/996 77S992 E-mml: vision.emprendedora@hotmail,com 



BENE Fiero* 

TRIBUTARIO 

HASTA EL 31 DE JULIO 


Vecino Ptienteptedrino: 


Atójete al GRAN BENEFICIO TRIBUTARIO y 
cancela tu deuda I YA!. 


Recuerda: Tus tributos nos ayudan a 
seguir pavimentando pistas y construir 
más aulas para la educación de tus hijos. 


Puedes FRACCIONAR tu deuda hasta en 10 cuotas. 


¡TUS TRIBUTOS SE REVIERTEN EN OBRA5! 





ATENCIÓN DE LUNES A DOMINGO Y FERIADOS DE 8:00 am a 7:00 pm. 


www.munipuentepiedra.gob pe 


del l *w!e 


Oficina de Plataforma: Calle 9 de Junio N° 100 
Cercado de Puente Piedra Tetef.: 219-6201 



tmos nuestro (oca! en ¡a esquí ha que Ud. ya conoce. 

Av. Saenz Peña y Av. Lecáros 0t J% 

Ptc. Piedra i Al 


Int. 16 Mercado N° 1 
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Agentes corresponsales de Caja Piura 

CAJA PIURA pone en marcha Banca Corresponsal 


Reafirmando una vez más, el li¬ 
derazgo en microfinanzas, CAJA 
PIURA pone a disposición de sus 
clientes, su nuevo servicio de 
Agentes corresponsales, los 
Agentes CAJA PIURA. Por eso, 
desde hoy los clientes de Caja 
Piura podrán acercarse a los 
agentes más cercanos, pagar 
tus créditos, hacer retiros y depó¬ 
sitos, transferir dinero entre cuen¬ 
tas propias y de terceros, consul¬ 
tar saldos y movimientos, siem¬ 
pre con total comodidad, seguri¬ 
dad y sobre todo, ahorrando tiem¬ 
po y dinero. 

“El incremento en las coloca¬ 
ciones y el crecimiento institucio¬ 
nal que venimos experimentan¬ 
do, ha permitido implementar es¬ 
te nuevo servicio que sin lugar a 
dudas beneficiará a los clientes, 
quienes desde ahora tendrán 
más facilidades para realizar sus 
operaciones desde estos puntos 
autorizados, sin necesidad de 
acudir a las agencias de la Caja”, 
afirmó, Pedro Talledo, Gerente 
de Caja Piura. 

Banca corresponsal: una 
opción viable para Caja Piura 

Los agentes corresponsales 
se han ubicado estratégicamen¬ 
te en varios puntos del país, en di¬ 
ferentes comercios, tales como: 
bodegas, farmacias, ferreterías, 


etc. Estos puntos comerciales 
ofrecerán mayores beneficios a 
los clientes: Comodidad (Los 
clientes podrán acudir a realizar 
sus operaciones sin necesidad de 
hacer colas). Cercanía para el 
cliente (mas puntos donde hacer 
transacciones). Menores costos, 
a diferencia de acudir a las agen¬ 
cias y oficinas de la Caja. Mayor 
flexibilidad en los horarios de aten¬ 
ción. 

Finalmente, Caja Piura ofrece 
este servicio con la única finalidad 
de lograr un mayor nivel de efi¬ 
ciencia institucional. Además, per¬ 
mitirá acercar a Caja Piura a los 
clientes, quienes buscarán satis¬ 
facer sus necesidades en un solo 
sitio, ahorrando así el costo y tiem¬ 
po de traslado. Aumentar la ban- 
carización, el incremento de las 
transacciones, la descongestión 
de oficinas y predecir a pronta 
creación de nuevas oficinas. 

Puntos oficiales 

Los agentes viene operando en 
ciudades como Sullana (Piura); 
Olmos, Motupe, Mórrope, Túcu- 
me, Ferreñafe, Chongoyape, Mon- 
sefú (Lambayeque); Trujillo, Pa- 
casmayo, Guadalupe (Trujillo); 
San Pablo, Pucará (Cajamarca); 
Contamana (Loreto); Aguaytía 
(Ucayali); Chalhuanca (Apurí- 
mac), y proyectan operar en otras 
ciudades ubicadas, mayormente, 
en la sierra central y sur del país. 


AFIRMA PINKAS FLINT EN CÉRTAMEN ORGANIZADO PORIA CAJA HllA 

El crecimiento sostenido es la clave para 
el desarrollo empresarial para las Mvpe 



En el marco de los 25 años de labor per¬ 
manente en el mundo de las microfinan¬ 
zas, la Caja Municipal de Piura realizó di¬ 
versos certámenes académicos para sus 
clientes, principal razón de su éxito en el 
país. La entidad financiera organizó un fo¬ 
ro para ellos, siendo el orador Plnkas 
Fllnt Blanck, experto en negociaciones in¬ 
ternacionales, quien reveló que el creci¬ 
miento económico equilibrado es la clave 
para la subslstenclade las pequeñas em¬ 
presas. 

Para el experto, la ¡nternacionalización 
de la economía demanda a las Pyme pe¬ 
ruanas nuevos retos, que deben asumir¬ 
se en el corto plazo. Desde estas pers¬ 
pectiva, en las condiciones actuales, las 
pequeñas empresas deben basar su cre¬ 
cimiento en forma sostenida, que alenta¬ 


das por la solidez de la economía peruana, 
se verán fortalecidas ante turbulencias fo¬ 
ráneas como las crisis Internacionales. 

Para Plnkas Fllnt Blanck, doctoren Dere¬ 
cho de la Pontificia Universidad Católica 
del Perú y experto en Negociaciones Inter¬ 
nacionales de las Naciones Unidas, el sa¬ 
ber crecer en forma equilibrada será la cla¬ 
ve para mantenerse en el mercado, no obs¬ 
tante la presencia de nuevos competido¬ 
res, cada más fuertes. 

Fllnt, quien también es máster en Dere¬ 
cho de la Universidad de Harvard y magís- 
ter en Administración de la Escuela de 
Administración de Negocios para Gradua¬ 
dos (ESAN), expresó que el empresario 
vinculado a la Pyme debe saber que los ne¬ 
gocios son "como equilibrar una mesa con 
ventas, márketlng, producción, recursos fi 



R CAJA PIURA 

está donde tú estás. 


nancleros y recursos humanos". 

Explicó que ante la crisis Internacional, que por ahora no se siente tanto 
en el Perú, la situación económica mundial será compleja, por lo que la 
competencia será aún más dura. Reconoció, sin embargo, que ante esa 
turbulencia, la situación económica peruana es sólida, pero no debemos 
confiarnos en ello, sino que las empresas deben buscar sus propios mer¬ 
cados, y al mismo tiempo, ser más competitivas. 

El MBA por la Université dú Québec á Montreal y profesor del Programa 
Magíster de ESAN y del Programa de Maestría de Derecho Empresarial 
de la Pontificia Universidad Católica del Perú, también recomendó tener 
en claro cuáles son los objetivos de la empresa. "Una empresa está en el 
mercado para satisfacer las necesidades del cliente, por lo que urge sa¬ 
ber qué es lo que el mercado necesita". 

Desde estas perspectiva, Plnkas Fllnt, quien ostenta un Diploma en 
Empresarlato de Harvard Business School y Diploma de Alta Gerencia de 
la Universidad de Oxford, sostuvo que las mlcroempresas tienen todo lo 
necesario para salir bien librados de estas situaciones complicadas, en 
virtud a la capacidad de reacción que han demostrado en tiempos adver¬ 
sos. 

Añadió que las Pyme son el motor de la economía peruana que ya tiene 
64 meses de crecimiento sostenlble a un ritmo del 7 por ciento mensual. 
En ese sentido, reclamó que el Estado debe brindar facilidades con res¬ 
pecto a la infraestructura que las pequeñas y medianas empresas necesi¬ 
tan para seguir exportando y produciendo bienes y servicios. 

El experto ha publicado varios textos en el área de Derecho Empresa¬ 
rial, Derecho Laboral, Negociaciones Empresariales, Bancadas y Ges¬ 
tión de Empresas en Crisis. 

Es conferencista y profesor visitante del INCAE de Costa Rica, IESE de 
España, ICESI, Universidad de los Andes y Universidad Piloto de Colom- 
blay Universidad Gabriela Mistral de Chile. 

También es abogado sénior de Estudio Flint Abogados, firma especializa¬ 
da en derecho empresarial. Es Igualmente socio de Fllnt Consulting 
Group, empresa con amplia experiencia en el reflotamiento y reconver¬ 
sión de empresas en crisis. 



Lm cerenre efe Atlofroa CAJA ITOW. 

Mg Laura Bríperto, haca 

OTrfragrd ¡Jai matarla/ a J os ¿outfwros quv 
asistirán a cm&mtttwrs# sn Lima. 

CAJA PIURA brinrifi 
apoyo a bomberos de Piura 


Convencida del trabajo desinteresado que a 
diario ejercen los miembros del cuerpo de bom¬ 
beros voluntarios, compañía Piura N° 25, 
CAJA PIURA viene cooperando con el finan- 
ciamiento a tres bomberos, para que partici¬ 
pen del programa de Educación Médica Conti¬ 
nuada a desarrollarse en la ciudad de Lima, 
programa promovido por el Prehospital Taru¬ 
ma Life Support (Soporte Vital Básico y Avan¬ 
zado en el Trauma Prehospitalario - PHTLS) 
con sede en Estados Unidos. 

A través de este apoyo, CAJA PIURA reafir¬ 
ma una vez más su compromiso con el desa¬ 
rrollo social, esta vez apoyando a los "hom¬ 
bres de rojo" que a diario arriesgan sus vidas 
en beneficio de la sociedad. 






















Independe 


Carlos Izaguírre 275 Int 
Centro Comercial Muiti 


Edificio de Oficina Principal 
en la ciudad de Sullana 


¡Al servicio de las Microfinanzas! 






























ue una alternativa 

mos la solución en Ahorros 
¡ditos para ti o tu empresa 

r en a nuestras oficinas, 


hora más cerca de ti! 


Puente Piedra 

Urb. Santo Domingo Mz “C” Lote 11 
Altura Ovalo de Puente Piedra 
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Puntos de 
atención en 

LIMA NORTE 




Estamos también en: 

Agencia COMAS 

Av. TúpacAmaru 985 

Agencia LOS OLIVOS 

Av. Antúnez de Mayolo 1362 - 1364 
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SULLANA 

i 'Más servicios más ventajas! 


www.cmac-sullana.com.pe 
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CREMA EXFOLIANTE 

exfoliante preparada en 
base h GERMEN DE ARROZ 

micro pulverizado deslavando 
entre sus virtudes la capacidad de 
adaptar y mantener el pH en su 
valor fisiológico (5,5) y 
ümqutícidc- cor aceite de se m lie 
da SACHA ÍNCHE permitiendo 
¡ictíerai \ñ des cam ación de la piel 
mejorando su aspecto externo, 
eliminando ías células muertes e 
Impurezas, 

U *i firw^atfes JOft. 

■ Remuave Las impurezas ata vez 
que lépela Las rraoasiriadas de 
la piel 

■Ayuda a d ism in u r la 
deshidrataron de-jando la pial 
suave limpia y atsrclopelaoa, 

■ Recupera e- brillo naturel 

dándole -.na a pan a ríe i a 
renovada. _ 
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JR. YAHUAR HUACA 7385 - B - EL TREBOL - LOS OLIVOS 
'-533-8409 @ biejuliberer.instinct@hotmail.com 
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El Notario Público da lectura 
al acta firmada por el comite especial 


Julio / Agosto 2 


Par realizar Licitaciones de Transparencia Total en la UGEL 04 

FUE AMENAZADO!! 


Isrrael Nomberto Ulfe,director de la UGEL 04. Foto: Carlos Santana Aguilar 


‘‘Oye... tu eres tonto o que? ¿Que vas a 
hacer? ¿Porque has ordenado eso 
huev...?”, “Vas a morir... ¿Asi que te la 
das de honrrado ¿no?, ya vas a ver”, “Por¬ 
que no dejas las cosas como están zo 
coj....?” son algunas de las frases irrepro- 
ducibles y amenazas que recibió el direc¬ 
tor de la UGEL04, Isrrael Nomberto Ulfe 
según refiere en exclusiva a 
CON...TACTO cuando decidió estable¬ 
cer una nueva modalidad de realizar las 
Licitaciones Publicasen su entidad, pare¬ 
ce que “chocó” con oscuros intereses de 
una mafia enquistada en esta entidad. 

Por primera vez en la historia de las lici¬ 
taciones públicas se realizan dos actos 


de esta naturaleza a los que podríamos ca¬ 
lificar como de transparenciatotal. 

El viernes 11 en las instalaciones del au- 
ditorium de la UGEL 04, en dos actos pú¬ 
blicos se licitaron adquisiciones por un 
monto superior al medio millón de soles, 
am bos actos se real izaron con una gran di- 
fusión previa, asistieron diversos medios 
de comunicación de Lima Norte, los posto¬ 
res en número de 32 estaban plenamente 
identificados y representaban a grandes 
casas comerciales de reconocido presti¬ 
gio. 

La primera licitación, "Adquisición de ma¬ 
teriales de limpieza" se inició a las 10 a.m. 
con la participación de 18 postores, el mon¬ 
to referencial fue de SI. 253,900, a las 2.30 


p.m. se realizó la segunda licitación 
"Adquisición de materiales de escritorio" 
en la cual participaron 14 postores, el 
monto de referencia en este caso fue de 
S/. 270,990. 

La transparencia de ambos actos fue 
certificada por el notario público de Lima 
Dr. Luís Manuel Gómez Verástegui mien¬ 
tras que la ingeniera química Otilia Acha 
de la Cruz, responsable del servicio de 
análisis químico del laboratorio 12 de la 
Facultad de Ciencias Químicas de la Uni¬ 
versidad Nacional de Ingeniería (UNI) 
fue la encargada de verificar la calidad de 
los productos de limpieza. Se contó ade¬ 
más con la presencia de un funcionario 
del Ministerio de Educación. 

Todo el acto de licitación fue filmado y 
fotografiado de principio afin, igualmente 
los periodistas tuvieron acceso a las ac- 
tasyatodalainformación disponible. 

El Comité Especial de Licitaciones es¬ 
tuvo presidido por el Ing. Marco Antonio 
Quipuscoa Rubio, jefe de Infraestructu¬ 
ra, teniendo como miembros a la Lie. Cle¬ 
mencia Caridad Camargo Rivera, jefa del 
área de Gestión Institucional, y el Lie. Car¬ 
los Martín Zevallos, Jefe del Equipo de 
Abastecimiento, el Dr. Roger Eusebio Cas¬ 
tillo Cardoso representó a la Oficina de 
Control Institucional (OCI) como veedor. 

Isrrael Nomberto Ulfe aseveró: "Busca¬ 
mos la transparencia total, de esta ma¬ 
nera se ha bloqueado el intento de algu¬ 
nos malos funcionarios que ya habían 
llamado a sus amigos para realizar lici¬ 
taciones amañadas como en anterio¬ 
res ocasiones, algunos planeaban frag¬ 
mentar estas licitaciones para que 
sean "de menor cuantía "y así poder fa¬ 
vorecer a sus amigos 


dades estatales, especialmente las muni¬ 
cipalidades donde las licitaciones se rea¬ 
lizan sin la debida transparencia con la fi¬ 
nalidad de favorecer a proveedores "ami¬ 
gos" que terminan vendiendo productos 
o servicios sobrevaluados y además de 
muy mala calidad. 

La apertura de los sobres de ambas lici¬ 
taciones se realizará el día martes 14 de 
julio a las 10 a.m. y 2:30 p.m. respectiva¬ 
mente, en actos también públicos, con 
presencia de notario y de los medios de 
comunicación. Ese día se evaluarán y ca¬ 
lificarán las propuestas dándose la Bue¬ 
na Pro, hasta entonces los sobre con las 
propuestas han quedado bajo custodia 
del notario, debidamente lacrados y fir¬ 
mados por los postores. 

(Parte de este Artículo y FOTOS de 
Carlos Santana Aguilar de www.cara- 
bayllo.net) 


El director de la UGEL 04 aseguró tam¬ 
bién que "Esta es solo una parte del pro¬ 
ceso, vamos a hacerle seguimiento y ve¬ 
rificar que la calidad del producto ofre¬ 
cido sea la misma del que se ingresa a 
los almacenes pues suele ocurrir que 
en las licitaciones ofrecen productos 
de calidad y luego entregan al almacén 
productos muchas veces diluidos". 

La mayoría de las licitaciones en las 
UGEL's se realizaban hasta el día de hoy 
a puerta cerrada, el acceso generalmente 
es restringido y los horarios cambiados, 
los participantes en estas licitaciones mu¬ 
chas veces son los mismos, los ganadores 
van rotando entre un grupo cerrado de pro¬ 
veedores que en muchos casos son solo 
testaferros. 

Esta modalidad de transparencia total 
es un ejemplo digno a seguir no solo por 
las demás UGEL's sino por todas las enti- 
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LOS SECRETOS DE UNA BUENA 
CREMA EXFOLIANTE 
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CREMA EXFOLIANTE 100gr 

Formula exfoliante preparada 
en base a GERMEN DE 
ARROZ micro pulverizado 
destacando entre sus virtu¬ 
des la capacidad de adap¬ 
tar y mante¬ 
ner el pH en 
su valor fisio¬ 
lógico (5.5) y 
enriquecido 
con aceite de 
semilla de 
SACHA INCHI 
.Permite ace¬ 
lerar la desca¬ 
mación de la 
piel mejorando 
su aspecto ex¬ 
terno, eliminan¬ 
do las células 
muertas e impu¬ 
rezas. 
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SACHA INCHI 


Tiene un alto contenido de proteínas (33%) y aceite 
(49%). Es rico en vitaminas Ay E. 

El aceite de Sacha Inchi tiene el mayor contenido de ome¬ 
ga 3 (más de 48%), omega 6 (36%) y omega 9 (8%) en 
comparación a los otros aceites de semillas oleaginosas 
(semillas que se utilizan para extracción de aceite). 
GERMEN DE ARROZ 


Entre sus virtudes destaca la de ser un poderoso hidra¬ 
tante. Esto, porque es capaz de formar una fina capa pro¬ 
tectora que retrasa la evaporación del agua y garantiza la 
humedad cutánea. 

Posee micro esponjas que difunden lentamente por la su¬ 
perficie de la piel las sustancias emolientes de una cre¬ 
ma, asegurando así un efecto reestructurante. 

Por otro lado, tiene la capacidad de conducir las impure¬ 
zas sólidasy líquidas, afin de que se liberen los principios 
activos específicos que ayudan a limpiar la piel. 

Así mismo, este cereal actúa como suavizante, descon¬ 
gestionante y antiprurito (irritación) por lo que resulta 


ideal para el cuidado de pieles sensibles, secas, irritadas 
o con dermatitis.. 

El polvo de arroz se comenzó a utilizar en Francia a co¬ 
mienzos del siglo XX para tratar imperfecciones de la 
piel. Hoy se le reconocen importantes cualidades anti en¬ 
vejecimiento gracias a que contiene antioxidantes natu¬ 
rales, lo que le ayuda a evitar que la epidermis se dañe 
por oxidación. 

El arroz actúa como astringente en pieles con tendencia 
grasa, lo que explica en parte su incorporación en líneas 
de tratamiento para cutis jóvenes. 

A ello se suma una acción hidratante y suavizante, que 
mejora la flexibilidad de la piel. De hecho, en Japón las 
mujeres utilizan agua de arroz para recuperar pieles se¬ 
cas a través de un baño, y la cáscara del arroz para exfo¬ 
liar laepidermis. 

PROPIEDADES 

REMUEVE LAS IMPUREZAS A LA VEZ QUE 
RESPETA LAS NECESIDADES DE LA PIEL AYUDA 
A DISMINUIR LA DESHIDRATACIÓN DEJANDO LA 
PIEL SUAVE LIMPIA Y ATERCIOPELADA 
RECUPERA EL BRILLO NATURAL DÁNDOLE UNA 
APARIENCIA RENOVADA 

MODO DE USO 

Desmaquillar o limpiar el rostro, luego humedecerlo y no 
secar totalmente .Colocar una porción pequeña en la ye¬ 
ma de los dedos índice y medio, masajear el rostro con fir¬ 
mes movimientos circulares incidiendo en las zonas más 
ásperas. 

Después enjuagar con abundante agua, sin volver a fro¬ 
tar el rostro y secar con suaves toques de la toalla. Al fina¬ 
lizar es recomendable aplicar la crema SACHA INCHI pa¬ 
ra nutrir la piel. 

Se recomienda la exfoliación de una a dos veces por 
semana. 

CONTRAINDICACIONES 

No se recomienda el uso a personas que tengan un ti¬ 
po de piel Rosácea o cutis con acné en pleno proceso 
infeccioso, solo se recomienda el uso en caso de cica¬ 
trices como secuela de comedones 


CALZADO SAVERIO 
40 AÑOS DE PURO CUERO!! 
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La Fábrica de Calzado Saverio de la mano de su 
Director gerente y Fundador Javier Leng fue crea¬ 
da en 1969. 

A pesar que tuvo sus altibajos por la entrada de 
calzado sintético de importación que hicieron fe¬ 
necer grandes marcas nacionales SAVERIO ha sa- 
biodo mantenerse ante estas amenazas. 

Por ello luego de 40 años, sigue con la misma 
fuerza, y principalmente con la misma calidad y ga¬ 
rantía en su calzado. Ya son varias generaciones 
peruanas que va calzando y dan fe de la durabili¬ 
dad del calzado, porque SAVERIO siempre apostó 
por el cuero puro. 

Javier Leng se encuentra feliz de que SAVERIO 
siga adelante a pesar de las “amenazas sintéti¬ 
cas” las cuales el público empieza a reconocer ya 
que si Ud. desea un zapato de PURO CUERO pues 
la respuesta está en SAVERIO en Lima Norte. 
Empresa muy peruana que brinda trabajo a mu¬ 
chos perua¬ 
nos. 

El funda¬ 
dor de esta 
prestigiosa 
empresa cre¬ 
ció en este 
mundo de ne¬ 
gocios de cal¬ 
zados, es por 
ello la cual se 
dedica al 
100% a ella, y 
confirma el di¬ 
cho “Zapate¬ 
ro a sus zapa¬ 
tos”. 


El nombre SAVERIO es el mismo nombre del 
fundador, Javier en italiano, ya que estudió en Ita¬ 
lia para profesionalizarse en la rama de “Fabrica¬ 
ción de Calzados”. 

Hace ya de 15 años venden a supermercados 
Metro a pesar de la gran competencia de produc¬ 
tos importados. 

El Sr. Javier Leng invita al público en general a 
visitar su tienda Ubicada en la Av. Alfredo Mendio- 
la 6683 (Alt. Km. 21 Pan. Norte) Los Olivos, donde 
Ud. encontrará variedad de modelos para damas, 
caballeros y niños a precio de fábrica... Ahí! y por 
supuesto.. Zapatos de puro cuero!! en donde los 
clientes reciben una cálida atención, con pacien¬ 
cia y buen humor. Y precios cómodos teniendo en 
cuenta la calidad y durabilidad del calzado, com¬ 
probada por 40 años. Felicitaciones y que sean 
muchos mas!!. 


¡OFERTAS! 























En contra... 




La propuesta destrucción del 


Nos envían la presente carta a la 
redacción de CON...TACTO que de 
acuerdo a lo establecido consigna no¬ 
ta de remitente y ubicación... por lo 
tanto procedemos a publicar esta cola¬ 
boración en donde existe una NOTA 
PRELIMINAR que dice lo siguiente 
(nosotros no son solidarizamos nece¬ 
sariamente con las opiniones vertidas 


en estos mensajes, queda claro): 

Nadie ha podido explicar cómo es 
que se piensa concesionar la bahía de 
Ancón a un consorcio peruano- 
chileno para construir en ese lugar un 
puerto industrial de gran tamaño, sin 
considerar que la bahía está ocupada 
por uno de los mejores balnearios de la 


costa peruana, que alberga también 
un asentamiento productivo de pesca¬ 
dores artesanales, a cambio contami¬ 
nar necesariamente toda la zona y des¬ 
truir lo que existe, con evidente perju- 
cio, irreparable, para mucha gente, 
cuando el mismo puerto industrial po¬ 
dría hacerse en otro lugar de la costa 
peruana, sin causar daños. 


Balneario de 

_ Lo que dice Santa Sofía Puertos que hará _ 


Ancón 


A favor.... 

Jóvenes por Ancón se pronuncian 


Estimados paisanos: 

Los saludo en nombre de la Asocia¬ 
ción Jóvenes por Ancón, la cual 
cuenta con una página en internet: 
http://jovenesporancon.blogspot.co 
m. 

En esta oportunidad, quisiéramos co¬ 
mentar sobre el puerto que Santa So¬ 
fía tiene proyectado construir en 
Ancón. Consideramos que es una 
gran oportunidad para el distrito, so¬ 
bre todo para muchos jóvenes an- 
conceros. Quienes se oponen al 
proyecto son personas que ni si- 
quieran viven en Ancón (los vera¬ 
neantes), quienes, según muchos po¬ 
bladores de Ancón, están manipu¬ 
lando a la dirigencia de la Asocia¬ 
ción de Pescadores Artesanales. Es 
lamentable esta situación, ellos 
vienen difundiendo falsa informa¬ 


ción y engañan a los pobladores. 

A nosotros se nos ha acusado de 
haber recibido coimas o dinero, nada 
eso. 

Simplemente somos un grupo de jó¬ 
venes que quiere el progreso de 
Ancón. A muchos quizá no les gusta 
lo que decimos, pero a veces las ver¬ 
dades duelen. Por eso nuestro lema 
es: NO NO JUZGUEN POR DECIR 
LA VERDAD, y la verdad que 
Ancón es más que ese pequeño gru- 
pito de pitucos que tratan de enfren¬ 
tar a los anconeros. 

Criticamos a esos malos dirigen¬ 
tes de los pescadores, que buscan in¬ 
terés personales y engañan a los de¬ 
más hermanos pescadores que si apo¬ 
yan esta iniciativa privada. La aso¬ 
ciación apuesta por el desarrollo y el 
progreso de Ancón, los jóvenes que¬ 
remos trabajo y oportunidades para 


salir adelante. 

Es lamentable que nuevamente 
el APANCON se oponga al desarro¬ 
llo de nuestro distrito. Es momento 
que los jóvenes tomemos acción y 
decidamos nuestro futuro. ¿Cuántos 
viajamos largas horas para ir a estu¬ 
diar? ¿Cuántos tenemos que levan¬ 
tarnos a las 5:00 am para ir al traba¬ 
jo? ¿Cuántos más dejarán nuestro 
Ancón querido para buscar un futu¬ 
ro mejor? Yo quiero quedarme a tra¬ 
bajar en Ancón, estar cerca de mi fa¬ 
milia, pero no hay oportunidades y 
muchas veces ha sido por culpa de 
estos señores que se han opuesto a 
todo, sino recuerden o pregunten so¬ 
bre "EL MURO DE LA 
VERGÜENZA" en Ancón. 

ASOCIACIÓN JÓVENES 
POR ANCÓN 


TtrmlMl Poftukria di Anean Et*p« i t 2 


Tófttgnsl i ¡d am Arwóm. 
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SEGURIDAD EN IAS 
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El rompedlas disimulador. 

Ef i este piano de secciones fiv msverstdes se aprecia el en&rme 
vútúmen del rellene def trompeólas de 28 m de alto (últtiru de 
un edifteiti de 8pisas), que quedará bajo el muelle de contene* 
ílores ett luda sti hmgitüd de 1,22$ metros {Id euüdrus de íur* 
gw '). Es de hnugimrr eí errarme impacto ambiental que tu cmis* 
trueeión de este descaimawf dique causará en el frágil ecúsis* 
tema de tu bnhía* 


No olvidemos que para la actitud de seguridad preventiva no hay 
vacaciones, las Autoridades, los padres de familia así como la 
sociedad en su conjunto, tienen una obligación particular en estas 
adelantadas vacaciones de medio año por motivo de la influenza 
A1H1N1, medida muy acertada, estas vacaciones escolares se 
prolongaran hasta el día lunes 3 de agosto, en el ultimo mes se 
han dado varios hechos de violencia delictiva, que nos debería 
llevar a una profunda reflexionen cuanto al concepto de nuestra 
seguridad y la de nuestras familias, Primero debemos ser 
concientes que a pesar de los esfuerzos de la seguridad publica, 
estos no son suficientes y en algunos casos inadecuados, como el 
asalto sufrido en la ciudad de Arequipa a un patrullero que 
resguardaban a un cambista, los delincuentes robaron el dinero y 
le quitaron sus armas a los policías, además estamos observando 
con asombro e indignación delitos muy graves como el que le 
ocurrió al estilista Marco Antonio, que murió en manos de dos 
jóvenes, siendo uno de su propio entorno, el asesinato de la 
folklorista Alicia Delgado donde el autor del hecho fue su chofer, 
nadie duda hoy que los delitos violentos se han incrementado en 
numero y frecuencia, al comenzar las vacaciones escolares 
debemos poner énfasis también en el incremento de accidentes, 
las estadísticas demuestran que en estas fechas se incrementan en 
un numero importante los casos que reciben los diversos centros 
de salud, las ocurrencias mas comunes son Fracturas, 
quemaduras e intoxicaciones, las edades mas frecuentes de 4 a 12 
años, igualmente habrá que conversar con ellos en relación a los 
accidentes automovilísticos, la seguridad preventiva debe estar 
dentro y fuera de casa, por ello propongo conversar con nuestros 
hijos para asumir una cultura de prevención en familia, de los 
temas antes tratados y de otros como el Internet, que algunos la 
usan en forma negativa y delictuosa, no olvide que los 
delincuentes buscan el factor oportunidad así como el descuido de 
las personas, por ello recalco que una adecuada conducta 
preventiva podrá evitar, hechos delictivos así como accidentes, 
hoy un numero importante de padres de familia se preguntan ¿que 
hacemos ahora con las vacaciones de los chicos?, es importante 
que aparte de la seguridad, las actividades que ellos realicen sean 
de utilidad y conveniencia para su desarrollo físico, social y 
cultural, debemos involucrarnos en sugerirles actividades, además 
hay que poner muy en claro horarios y permisos de salidas así 
como el el uso del Internet 

No olvidemos que una adecuada seguridad deberá partir de 
un análisis de riesgo para poder detectar nuestras 
vulnerabilidades, debemos acostumbrarnos al control de los 
elementos, equipos, sistemas o servicios de seguridad que 
tenemos, en mi opinión no es conveniente trasladar el 100 % de su 
seguridad a terceros, y la actitud el usar el sentido común es 
fundamental en temas de seguridad. A continuación alguna 


recomendaciones generales a tomar en cuenta, 
pero indicando que los riesgos son distintos en 
cada familia: 

El mejor consejo es el de inculcarles valores 
con un buen ejemplo 

Ser padres pero también sus amigos 
Es importante que todos los miembros de la 
familia incluyendo al personal de servicio, tome 
conciencia de las medidas de seguridad 
preventiva. 

Aconsejamos saber realmente quienes 
trabajan en casa, ellos son la primera línea de 
defensa cuando conocemos donde viven, como se 
comporto en su ultimo empleo y revisión de sus 
documentos, sino, serán una línea de riesgo al no 
saber quien convive con nosotros y cuidan a 
nuestros hijos. 

Realice un análisis integral de riesgos en su 
domicilio para detectar vulnerabilidades en materia 
de seguridad 

Dialogue abiertamente con sus hijos adolescentes sobre los 
riesgos del consumo de tabaco, alcohol y drogas 

Así como del sexo irresponsable, son otros tiempos y ellos 
conocen estos temas. 

Es preferible acompañar a sus hijos adolescentes a la ida y 
vuelta de sus reuniones nocturnas, converse con otros padres de 
familia para turnarse en esta tarea 

Indíqueles que no brinden información sensible como 
dirección, numero telefónico, correo electrónico o situación 
económica familiar a personas que conocieron circunstancialmente 
Es importante conocer las amistades de nuestros hijos 
Hoy debemos ser padres pero también amigos de nuestros 

hijos 

Enséñeles a que no acepten si algún desconocido se ofrece a 
llevarlos y a no solicitar que desconocidos lo lleven 

Deben de tenar cuidado en las zonas que usaran bicicletas y 
skates, usar sus implementos de protección 

Que procuren no jugar por lugares solitarios o poco vigilados, 
es importante la presencia de un adulto responsable 

Cuidado con los pequeños, que no jueguen cerca de la cocina, 
escaleras o bordes de azotea 

Tome sus precauciones con objetos puntiagudos, si hay arma 
de fuego en casa a buen recaudo 

Los productos de aseo y medicinas siempre fuera del alcance 
de los niños 

Desde pequeños es importante enseñarles a conocer su 
apellido, domicilio y teléfono, a los niños entre 3 y 8 años 
^consejamos porten una tarjeta con esos datos en caso de extravío 


Jamás deben aceptar golosinas, cigarrillos o regalos de 
extraños 

Preste mucha atención a cualquier relato que su menor hijo le 
haga por ejemplo: sobre una persona que ha intentado acariciarlo, 
dígale que jamás debe mantener estos hechos en secreto. 

Este muy atento a los cambios radicales que pueda tener en 
su comportamiento 

Como regla siempre deben pedir permiso a los padres para 
salir de casa, indicando donde Irán y con quien saldrán 

Acostúmbrelos a que se comuniquen con Ustedes en forma 
periódica 

Recomendamos que se tenga una palabra "clave" familiar, 
nunca esta demás 

Es importante tener a la mano los números telefónicos de 
emergencia 

Finalmente son tiempos difíciles en materia de seguridad 
ciudadana, somos una sociedad conflictiva donde la violencia no 
es ajena y debemos hacer todos los esfuerzos para tener un 
comportamiento adecuado de nuestra seguridad, en estas 
vacaciones escolares, la seguridad publica como la policía y los 
serenos deberán multiplicar su labor de disuasión y prevención, es 
urgente contar con una mayor presencia de estos servicios en 
nuestros distritos. 

CESAR ORTIZANDERSON 
APROSEC 

aprosec@hotmail.com 
cel 999316197 
www.aprosec.net 




























VENTA DE REPUESTOS V MATERIALES ELECTRICOS 

__ k Tableros de Mando jr Control 
^ x * Contoclores 

Jíp&i?' Instrumental de Panel 

» Cableados o Iluminador 
& 1 PdIgoi y Pirones ' Fajas 

\u ' Chuma ceros y Rada mientas 
L Repuestos para compresoras 
* Repuestos para Ekdrofa ambas y 
Soldadoras *- Ferretería en Gral. 


Mi. T Ute. 1Z El Pirair - Zapjllal 
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Ventas Teiefax: 560-1635 
HbicIbI: «2*9557 
Soparle Tscuícq: 6IJ*J362 
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GRAN 


(OFERTAS! en calzados de damas, 
caballeros, escolar, sandalias, etc 
7^“ para toda la familia ^g 


Habrá sorteos 

w muchas sorpresas. 


* Presenta este aviso y obten un 10% 
de descuento en calzado de vitrina 


Horarios: Lunes a. Sobado de 5am a Spm / Domingos de 1 Oam a 6pm 


Av. Alfredo Mendlola 6395 - Los Olivos 
(frente Lfniv. Cesar Val tejo) Telf-i 528-9052 



Programa de Vivienda Residencial 


Wf * Pagadero en más Mí/fm*lñ 

ijgA de 60 meses flMflnCf 

T Obras Progresivas V* 

,oj^ * Agua, luz, desagüe, 
veredas y pistas 
t Entrega inmediata 
* Grandes facilidades ^ "| 

COMPRA Y VENTAOS LOTES BRAMITAR 

DE TERRENO YO CORREAJES 
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Compra y Venta de Muebles e Inmuebles 
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Kilo de Sancochado 


Kilo de Corazón 
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Actualidad 
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Prevenidos contra la Gripe AH1N1 


Diferencia los síntomas entre la gripe común y la influenza AHlNl: 


Síntomas 

Gripe Común 

Influenza AHlNl 1 

Fiebre 

No llega a 39“ 

inicio súbito a 39“ 

Dolor de cabeza 

De menor intensidad 

intenso 

Escalofríos 

Esporádico 

Frecuentes 

Cansancio 

Moderado 

Extremo 

Dolor de garganta 

Pronunciado 

Leve 

Tos 

Menos intensa 

Seca continua 

Secreción nasal 

Fuerte y con congestión nasal 

Poco común 

Dolores musculares 

Moderado 

Intenso 

Ardor de ojos 

Leve 

intenso 


'Si présenla los si n Lo mas o conoce ¡u alguien que los tiene, informe inmediatamente a 
Bienestar di^ Empleado al 210-2361. 



Los propietarios de los principales 
locales de fiestas y espectáculos en 
Puente piedra se reunieron con el 
alcalde de este distrito a fin de llegar 
a un acuerdo a fin de evitar ser 
cerrados en épocas de fiestas patrias 
a raíz de la Ordenanza emitida por 
Puente Piedra en el que se declara la 
interrupción de todo tipo de 
espectáculos masivos a fin de evitar 
la propagación del mal de la 
Influenza AHlNl que ya cobró 
víctimas y que parece incontrolable. 


Los mismos dueños de estos locales 
sugirieron medidas de prevención 
para evitar la propagación del mal 
que como recomienda el ministerio 
de salud se propaga en ambientes 
húmedos y de gran concentración de 
público. 

Las medidas serán evaluadas con 
posterioridad a fin de ver si la 
medida continúa a pesar de las 
precauciones tomadas por los 
mismos dueños de los locales mas 
conocidos de esta ciudad. 



GOBIERNO LOCAL 


OH PUENTE PIEDRA 



“ESTAMOS PREPARADOS” 


El Dr. Hernán Solís Verde , 
Director del Hospital de Puente 
Piedra confirmó a este informativo 
que los rumores en torno a la 
presencia de afectados por la gripe 
llamada Influenza AHlNl son eso 
solamente “rumores infundados” 
“por lo que no tienen base ni 
sustento, aquí no se ha presentado 
aún ningún caso de esta enfermedad” 
-afirmó. 

Sin embargo ratificó que se sigue 
el protocolo y el procedimiento en 
cada uno de los pacientes que pueden 
presentar los síntomas y que en caso 
este se presente el HPP está 
preparado para tal contingencia con 


áreas de aislamiento y para el 
tratamiento mas adecuado. 

Por otra parte si reveló que mas 
que esa pandemia le preocupaba el 
incremento de casos de Tuberculosis 
(TBC) que alarmante se mantiene 
estacionario con 160 pacientes por 
mes, pero que no baja en su 
estadística. 

El Director del Hospital de Puente 
Piedra estuvo presente en la reunión 
que convocara el alcalde de Puente 
Piedra para tratar el tema de la 
Ordenanza que el mismo recomendó 
y cuya acta firmó como se aprecia en 
la foto. 



Lo que toda urbe en constante crecí- presencia de la Vedette Daysi Araujo y 
miento necesita en todo lugar es un lo- su Show artístico pondrán la sensuali- 
cal seguro, cómodo con clase y calidad dad a las noches en la zona de El Zapa- 
que presente Shows artísticos denomi- Nal, altura del Km. 34 (De allí su nom- 
nados para adultos que ya se reclama- bre) en donde se encuentra ubicado el 
ba por estos lares. Bar-espectáculo 

Es así que los empresarios del nuevo PARADA 34, con la mejor atención y 
local PARADA 34 han realizado una in- el ingreso reservado solo para gente 
versión considerable llevando el es- con clase y amante de la buena música 
pectáculo de los mejores locales de Li- y los buenos espectáculos de calidad, 
ma hasta esta parte de la ciudad en don¬ 
de, para empezar, la seguridad, el or¬ 
den prevalecen en un local con amplios 
ambientes en donde los ejecutivos o el 
hombre de empresa moderno puede 
reunirse para charlar o brindar por el 
éxito en los negocios del día sin temor 
a ser asaltado ni menos maltratado co¬ 
mo hasta ahora ocurrían en algunos “lo¬ 
cales” poco propicios ni mucho menos 
recomendables. 

Hasta ahora no existía en este distri¬ 
to un local semejante con tan buena pre¬ 
sentación y que se inauguró este 25 
con nada mas y nada menos que la pre¬ 
sencia del popular Manolo Rojas y la ex- 
huberante Vedette Katty Rojas. 

Y para celebrar 28 de Julio como se 
debe pues no podía faltar nuestra músi¬ 
ca Criolla a cargo de erick Schuller y su 
conjunto “Serenata criolla”... Y claro, la 






















































Juvenil Por FúrreHu BoLÚngei Quijaatr 



Cincuentón Franco de Vita hizo suspirar corazones en Lima 


.... El 23 de Julio fue un Jueves muy romántico definitivamente, entre quincea- 
ñeras y cincuentañeras el momento esperado llegó, y se presentó el fabuloso 
Franco de Vita, gracias a Morrison Entertainment la cual se llenó en local y se es¬ 
cuchó el coro del publico que acompañó a Franco de vita, donde deleitó con sus 
éxitos como “No Basta”, “Solo importas tú” “Te Amo”, “Si la Vez”. Donde tam¬ 
bién se presentó como invitado Pablo Herrera con quien canto “te veo venir Sole- 
• * . dad”, aunque algunas perso- 

* I r É “ ' ñas esperaron la llegada de 

Gian Marco. También se lució 
invitando al trío de niños con 
los que cantó en el Programa 
j .^ r '' J “Lima Limón”. Con ellos can- 

* i If JBI * to “Si la ves”.Todo el público 

I {g; •* . .■' en general sintieron la chispa 

IjL . \ romántica y sobre todo inolvi- 

^ ' dable del Venezolano que a pa- 

I Vk j V sera de sus años sigue con la 

\ misma calidad como el vino. 
■ v Mas añejo, mas bueno!!. 


Grande !! 


Con Pablo Herrera Con los niños Cesar, FjmiAi y 
rft _ Diego de “Lima Li'món” 


IA J 


Libido la rompe en MTV con 
“Nadie sabe lo que vendrá” 

Libido estrenó el video de su primer corte 
promocional “Nadie sabe lo que vendrá” ex¬ 
traído de su más reciente producción “Un 
Día Nuevo”. Esta canción que se escucha ac¬ 
tualmente en 
distintas cono¬ 
cidas radios 
del país es tam¬ 
bién laque pro- 
mocionael pri¬ 
mer disco de la 
banda. Los 
muchachos es¬ 
tán muy emo¬ 
cionados ya 
que su video es¬ 
tá pegando en 
la cadena in¬ 
ternacional MTV y para que su nueva pro¬ 
ducción permanezca entre los 10 más pedi¬ 
dos de MTV, debemos apoyarlos votando 
por nuestros compatriotas ingresando a la 
web site oficial del conocido canal. 



Ernesto Pimentel iniciará décima 
temporada de su circo 

Ernesto Pimentel, creador de f La Chola 
Chabuca f , vuelve con su décima temporada 
de circo y esta vez lo hace en el Lima Norte. 
Para esta temporada, 'La Chola Chabuca' ar¬ 
ma su carpa en el nuevo Plaza Lima Norte y 
viene preparando más de una sorpresa; entre 
ellas presentara a los Chatos Brothers, es¬ 
pectaculares números musicales, y grandes 
artistas. Y como la belleza no podia faltar, 
cuenta con Leslie Moscoso y Jhoany Vegas. 



UNION FEST 6 CON 2 ESCENARIOS, 21 BANDAS, MAS SORTEOS, 
MAS REGALOS Y10 HORAS DE PURO ROCK SIN INTERRUPCIÓN 
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Con la presentación de POR 
HABLAR, haciendo una presenta¬ 
ción única y exclusiva especial para 
el evento, reunidos gracias a Perú 
Rocker Producciones. También es¬ 
tá confirmada la presencia de 6 
VOLTIOS. Otra de las novedades 
es ARMADA (ex Leusemia) pre¬ 
sentando una nueva propuesta con 
los ex integrandes de la emblemáti¬ 
ca banda. MESSIAH (ex Agria) 
presentanto una nueva propuesta 
muy power no dejando de lado sus 
fusiones que van desde el thrash 
metal, pasando por el metalcore y 
cambios melódicos.Chabelos 
INTEGRADA por SERGIO 
GALIANI.GIOVANI SICCIA que 
desetrezan ala gente con sus temas 
muy directos sin nada que ocultar 


siendo personajes públicos DOBLE 
SENTIDO, quienes recientemente 
presentaron su álbum debut "Prime¬ 
ra 3". Y una banda que asegura el po- 
go. Sin más que decir, son 6 bandas 
que sumadas a las ya antes publicita- 
das, Trémolo, M.A.S.A.C.R.E., Dia- 
zepunk, Contracorriente, Tragokor- 
to, Morbo, Difonía, Atómica, Terre- 
viento, Valerie Series, Tiempo Fuera, 
Sagrada Vagancia, De la Nada y No sa¬ 
be No Opina, nos asegurarán un me¬ 
ga evento. 

Mucho profesionalismo, técnica y 
arte en escena, sonido increíble, 2 me¬ 
ga escenarios (estelares iguales), nun¬ 
ca antes visto en este tipo de eventos. 
La seguridad está asegurada al inte¬ 
rior y exterior del local, mayor canti¬ 
dad de casetas para la venta de bebi¬ 


das, el derecho a participar en el sorte 
de 1 batería con solo comprar tu en¬ 
trada, y por si fuera poco, la organi¬ 
zación ha hecho los esfuerzos necesa¬ 
rios para poner a disposición un su- 
per sorteo de 100 entradas. ¿Cómo ac¬ 
ceder a ellas? Pues muy fácil: envía¬ 
nos un e-mail con tus datos, y si pue¬ 
des foto, a perurocker produccio¬ 
nes @ hotmail.com o entrar a la pági- 
na web de nuestra revista: 
WWW.CON-TACTO.NET Regis- 
trando tus datos en 
“CONTACTENOS” y automática¬ 
mente entrarás al sorteo de estas 100 
entradas. La Lista de Ganadores lo 
publicaremos dos días ants en nues¬ 
tro blog Juvenil www.contactojuve- 
nil.wordpress.com . 


ESTE 22 DE AGOSTO EN COMPLEJO DE LOS OLIVOS 


ic vienen ios niBuiosos oadiuaos 

People & Music se complace en confirmar el regreso al Perú de la banda más 
popular del rock en Latinoamérica. Luego de haber hecho bailar y disfrutar a 
mas de 35 mil personas en noviembre pasado y ser nombrado como el mejor 
show latino realizado en el país durante el 2008, People & Music presenta en 
Lima nuevamente a los Fabulosos Cadillacs este 28 de Agosto. 

OIGA TAftOA 8 IICGAUS CA II Al A! 

Lima se prepara para el fieston del año en un concierto para la historia, por 
primera vez se juntan en un escenario tres de los artistas de la música latina más 
calientes OLGATAÑON y LOS ILEGALES y como invitado especial TOMMY 
PORTUGAL en la mejor y más grande fiesta jamás organizada en nuestra 
capital, este viernes 7 de agosto en la Explanada del Estadio Monumental. 

TAI KIUIRJIA AOYIIHBR8 

La explanada del Estadio Monumental será el escenario donde la banda estadou¬ 
nidense de rock alternativo The Killers tocará en Lima este 19 de noviembre. 
Lo que en un inicio era un rumor terminó con un rotundo CONFIRMADO. Por 
fin, el grupo liderado por Brandon Flowers pisará tierras incas para ofrecer un es¬ 
perado concierto que promete un sin fin de emociones. 
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AV. ZAPALLAL MZ. “K-l" LT. 10 - PUENTE PIEDRA 
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Atendemos de Lunes a Domingo de 7p.m» a 5a.m, 
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Diseño Publicitario 


GIGANTOgrafi 


Fotografía Digital 


- Imprenta en GeneraE 
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SEGUIMOS CRECIENDO EN TODO EL PERU 


CAJA 

PIURA 


Disfruta mayores beneficios 


www.cmacpiura.com.pe 


Más de 75 agencias interconectadas a nivel nacional. 

• Más puntos de atención para realizar tus operaciones: 
Cajeros Piura Cash, Caja Piura Internet y Agentes Caja Piura. 


Agencia Puente Piedra 

Av. Panamericana Norte 
Urb. Santo Domingo Mz. C Lote 13 

T: (01)548 4794 


Agencia Miraflores: Av. Ricardo Palma N° 240 - 246, Mi rallo res. T: 214 1 060 ! Fax: 242 6904 

Agencia Fiorí: C.C. Cono Norte Esq. Av. Alfredo Mendiola y Prolg. Tomás Valfe Tiendas N D 11-12. T: 516 3019 / 516 3020 i Fax: 534 1360 
Agencia Centro de Lima: Av. Nicolás de Piérola N° 607, Centro de Lima. T: 428 4242 

Agencia Santa Anita: Esq. Carretera Central - Av. Bobgnesi 2do. Piso, Santa Anita. T: 316 4049 / Fax: 362 7189 
Agencia Barranca: Jr. Castilla N° 280 - 282 T: 235 3626 

Agencia Gamarra: Jr. Hipólito Uñarme N" 1335 -1339, La Victoria. T: 324 1485 / 324 1596 
Agencia Minka: Av. Argentina N° 3093 Local N° 166 Ca 02. Pab. 01 Ciudad Comercial Minka, Callao T: 453 7518 
Agencia Villa EL Salvador: Av. Juan Velasco Alvarado Mz. I Lt. 20, Segundo Sector Grupo 13. Villa E! Salvador. T: 287 4480 
Agencia San Juan de Miraflores: Av. Los Héroes N° 1006-1008-1010, San Juan de Miraflores, T: 354 9558 


Información difundida. de acuerdo a la Ley N n 235B7 y le Resolución SB3 H a 1765-2QÜ5. Para cualquier información sobre nuestras, tasas de inlerés.eomissones y gastos, visita nuestra página 
vywrw.cmEnzpIiira.Éoin.pi? o consulla los tarifarios ubitadüs en, nuestras, agendas intoitdnetládas.a nwel nadonal. 








